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DIRECCION DEL PARQUE

MIEMBRO DE LA CIENTIFICO Y OFICINA DE . .
CUMUNIDADY/O | TECNOLOGICO. TRANSFERENCIA AREA DE COMERCIALIZACION AREA DE ASESORIA JURIDICA
INTERESADO VENTANILLA UNICA DE

LA OTC

Recepcion
@ formslario de ¢
§2, ‘!“§ @ Realizar un analisis del potencial comercial y/o
. Revisién e identificacién de dreas. determinar la oportunidad de negocio asociada
(un dia habil). le servicio it i ala explotacion de la misma. Se somete a
Presentacién de ™| de la solicitud al area aprobacién de Comité
o ] Comercial (5 dias habiles). (40 dias habiles)
Posterior a la recomendacion a seguir para la
zContinuar sl transferencia de tecnologia, se procedera a elaborar un
conel plan de negocios, asi como la estrategia de
roceso? comercializacion
(40 dias habiles)
Comité indica acciones a
seguir. Se notifica al
solicitante
T
Recibe Realizar un estudio de mercado de acuerdo al plan de negocios
PP, ia de ializacién (20 dias habiles), contactar a

y
los posibles clientes, licenciatarios o emprendedores en el caso
de EBT, para proceder con la transferencia de Ia tecnologia

Continuar
conel
proceso?
NO Contactar a los posibles clientes, licenciatarios o

P i n 0 de EBT, para proceder con la
transferencia de la tecnologia

Llevar a cabo el proceso de negociacion, con
los interesados del licenciamiento o EBT,
donde el plazo de tiempo quedara
determinado por los avances y logros
obtenidos en la negociacién, dicho proceso
se podran involucrar las areas de la UAEH
que puedan contribuir en el mismo.

iSe ha alcanzado st
un acuerdo que

favorezcaala
UAEH?

Preparar la hoja de terminos, el cual sera
gado en un plazo que no sea mayor a diez
dias habiles

EIl Comité toma decision
sobre acciones a seguir

Recibe

Preparar un contrato de licencia,
en un plazo de quince dias habiles,
el cual se formalizara y en el
plasmarén las condiciones
especificas

Recibe
notificacion.

Firma de contrato ( 5 dias
habiles)

y cobranza
por el periodo que
corresponda.

FIN




