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Resumen

* Se identifican los diferentes pasos a seguir
para realizar un modelo de negocio, que tiene
gue=ver con el desarrollo de proyecto durante
el semestre, considera administracion,
~ creatividad, diseno, prototipo y altruismo con
el objetivo de identificar que necesidades
resuelve su producto y servicio en el entorno
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Abstract

* The different steps to follow to carry out a
business model are identified, which has to
do-with the development of the project
during the semester, considers

- administration, creativity, design, prototype

and altruism with the aim of identifying

what needs your product and service solves
in the environment

Universidsd Auténoma del Estado de Hidalgo

PA °



Objetivo

|dentificar los diferentes pasos a
seguir para realizar un modelo de

_.— hegocio que tenga que ver con crear
o innovar un producto o servicio
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Modelo o disefio de Negocio ﬂ

Describe la forma en que una
organizacion crea, captura y entrega valor,
, ya~sea economico o social. El término
’ B © abarca un amplio rango de actividades
- ~ que conforman aspectos clave de |Ia
empresa.
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Un modelo de negocio p20

s un diagrama o estructura de bloques estratégicos
de la empresa para integrar ,iniciar y operar la
“misma.

El emprendedor se auxilia de |la planeacion
estratégica como una buena herramienta considera
lementos fundamentales.
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Fortalezas, Oportunidades

Analisis FODA Debilidades, Amenazas

Analisis de la industria y del Competencia, oferta 'y
mercado demanda

Recursos tecnolégicos
Andlisis técnico—operativo disponibles para la produccion
de un bien o servicio deseado

Elementos
fundamentales

Analisis organizacional y de Seleccidn, capacitacion,
gestion del recurso humano comunicacidn, motivacién

Financiamiento interno o
externo

LAt |UNo
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¢ Que aspectos considera un modelo de negocios

Crear valor y conservar
sus clientes

Salir al mercado
estrategia de canalesy
distribucién

Segmentar sus ofertas de
producto, servicio

Configurar Recursos y

Seleccionar clientes o, .
utilizacion eficiente

Modelo de ingreso
Idoneo que satisfaga a
todos sus clientes

internos y externos Lm[H” P R E p A ®
: O
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i Cuales son las funciones esenciales@
de un modelo de negocio?

Funciones

Del modelo de

negocio
,’ Considera —
- _ Obliga a los
Guia las operaufones . Atrae a lideres e emprendedores a
prever el curso futuro inversionistas “aterrizar” sus ideas
planear una estrategia en |a realidad.
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isos para un modelo de negocios ,..20

— Segmento de mercado consumidores \m

Como hacer llegar los

— Canales de distribucion

— Recursos Clave
de valor

productos
g _“‘ Relacion con los Personales y
a \J '®) (l consumidores automatizadas
%)
i w O
00
O 0 Flujos de efectivo Generacion de ingresos
= O
N =z
O
N Crear y ofrecer propuesta
&

Acciones de prevenciény
solucidn

— Actividades clave

— Socios clave Proveedores y socios

"R | PREPA °
Costos para ofrecer una
—  Estructura de costes propuesta de valor a ™

H Universdsd Autbnoma del Estado de Hidalgo
cliente




;Como crear un modelo de negocios canvas

2-Propuesta de valor
¢Que valor afiadido ofrecemos a nuestros clientes?
¢Que prablema o necesidad estamos resolviendo?
(Que productos o servicios estamos ofreciendo para el
problema o necesidad identificado ?

‘{.-Rdacmnzs con los elnn*zs
Qut, }rfw J.L rb‘acxon s *it.m. con nwr.s{'ro sf.jmen*o 41. mwdo

T~ Actividades clave
Para [a propuesta de valor, distribucion, clientes y vias de ingresos

8.- Asociaciones Clave
Socios, proveedores, de actividades y recursos

9.~Estructura de costos
considera, costos, recursos, actividades de precios

ruenTE Se pererss. |

B B |

powered by
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https://www.youtube.com/watch?v=i1Le5GYkBT8
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Cuestionario @

éQuienes consideras que serian tus futuros clientes?

égyﬂestrategias implementarias para conservar tus

.~ clientes?

éQue ofertas consideras apropiadas para el Mercado
de tu product o servicio ?

¢Como incrementarias tu oferta para tener demanda
en tu proyecto?

¢Qué recursos posees tanto técnicos y de Mercado
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para atraer a tus clientes ?
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